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teoria e na pratica

Gestao de Vendas e
Negociacao Comercial

O curso capacita profissionais para a
atuacdo frente aos desafios do setor
comercial no Brasil, atualizando-os com
novas tecnologias, teorias e formatos de
gestdo de vendas e técnicas de negociagdo.
Possibilita a familiarizagdo dos alunos

com instrumentos e estratégias aplicadas

e reconhecidas pelo mercado nos mais
variados segmentos e modelos de negdcio.
Apresenta as melhores praticas para o dia a
dia profissional, proporcionando tomadas de
decisdo assertivas conforme os contextos e
a natureza de cada negdcio.

A quem se destina

Profissionais de nivel superior que procuram
na especializagdo o desenvolvimento

de competéncias para atuar em fungoes
relacionadas a area comercial, de gestao

de vendas e negociacdo. Profissionais que
desejam assumir posicdes estratégicas em
companhias e/ou empresarios interessados
no desenvolvimento e expansao de
empreendimentos proprios.

Inscricées abertas «

univille.br/especializacoes

» Duragdo: 18 a 24 meses

- Dia/horario de aula: terca e quinta-feira
das 19h as 22h30 (aulas semanais com
intervalo entre os médulos)

« Valor: 24 x 581,00

Documentacédo original para matricula?

« Diploma de curso superior

« Histérico escolar de curso superior (com a data
de colacdo de grau)

« CPF e RG

. Comprovante de residéncia

« Certiddo de nascimento ou casamento

Desconto de até 25% « Verifique as

condi¢cBes de beneficios disponiveis

Obs.:'As parcelas serdo reajustadas apds 12 meses, tendo por base o IGPM da FGV « 2A documentagdo deverd ser entregue na Coordenacdo
da Educacdo Permanente e Continuada no ato da assinatura do Contrato - A Univille reserva-se o direito de nado realizar o curso, caso o

ndmero de vagas nao seja preenchido.

Joinville

(47) 3461.9126
especializacoes@univille.br

(47) 3461.9168
Kl PosGraduacaoUniville



especializagoer

univille 5’

pdés-graduacdo na Matriz Curricular

teorla e na pratica Médulo Estratégico

Gestao de Vendas e Empreendedorismo e Inovacéo 24
Negociacao Comercial Seminarios Avancados em Gestdo Comercial 16
Médulo Especifico
Merchandising e ponto de venda 32
\% fe”% Gestdo do E-commerce 28
\/-\' — Técnicas e ferramentas de vendas 32

inter®®

Administracdo de conflitos e estratégias de

b‘sj—\\ negociag&o comercial 28
— = Gestdo mercadoldgica 32
Gestao estratégica de vendas 32
Comportamento do consumidor 32
Gestdo de precgos, custos e finangas 32
Direito comercial, digital e do consumidor 32
Marketing digital e redes sociais 32
Satisfacado, valor e fidelidade do cliente 28
Gestdo da concorréncia 28
Carga horaria total 408
Joinville
(47) 34619126 (47) 34619168

especializacoes@univille.br K1 PosGraduacaoUniville



